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-暨阿狸情书产品代理合作框架协议
阿狸的999封情书商城微商营销策略分析
阿狸的999封情书官网
   www.iieii.com

文化品牌阿狸的策略分析
产品主角简介：
　　阿狸，卡通形象，由清华大学美术学院视觉传达专业硕士学位毕业的Hans所创作，其形象为一只穿着白色短裤的、红色的小狐狸。
目前，阿狸的童话、壁纸、四格漫画、QQ表情已推出，并在不断更新中。
阿狸情书原型：
　　阿狸的999封情书的作者Victor（V）从中学时代说起。当年，V为追求学校一位女生，自己研究技术建立了“一封情书”。V想通过这个平台每天写一篇情书，向那位女生表达自己的爱意。但几乎和所有的青春期故事一样，这段青涩的爱情最终没有了结果，甚至不曾开始。
　　尽管甜蜜的爱情未能如愿，但这段经历却在V心里生根发芽。2011年，在江西财经大学就读管理系的V，想让这个为爱情建的网站复活，开始第二次编程，经过169天设计，终于在他们认识两周年纪念日2013年6月1日开放这个新平台“阿狸的999封情书”，网站内容很快得到网友关注，在网络疯转。
平台发展情况：
目前百度搜索“阿狸的999封情书”可得到相关结果约47100个结果，据阿里妈妈旗下CNZZ数据专家数据显示，从2013年6月1日阿狸的999封情书新平台开放至2015年3月1日，已有337462人次访问，受众广度616792人。
产品数据分析：
                                                                                                     
  

传播广度            	 学生群体                数据分析

                                                                                                网站平台访客以16-24岁年轻人、学生群体为主，群体品牌价值高。
大数据分析能力，帮助合作伙伴突破微商流量来源窄的尴尬格局。
网站平台访问量稳步上升趋势，唯美的短情书适宜大范围的传播。

 



平台数据分析：
访客地区分布热力图

（数据由CNZZ数据中心提供）
根据CNZZ数据中心关于阿狸的999封情书月度访客地区分布热力图，大部分网友来自发达的沿海地区。这些地区网友具有非常强的经济及购买能力。

访客终端设备占比

（数据由CNZZ数据中心提供）
  跟多的手机端访客，更适宜对微店销售量的增加，趋势尽显。
（周访客生活偏好排行分析）

（数据分析由CNZZ数据中心提供）
   分析每周访问网站网友的生活习惯，可以得出实时网友的关注动态和价值观，投其所好发布阿狸情书周边产品。
产品发展领域：
①2015年1月，阿狸的999封情书商城（以下简称‘情书商城’）在微店上线试运营，主打阿狸情书周边精品纪念物件，目前商品种类达十余种，并在不断补充定制中。
②推出阿狸情书互联互动平台，目前正在内测中，有望在阿狸外的情书网络市场中占领一席之地。
③阿狸的999封情书官网通过每天发布一封情书，获得三百余万的人次访问量，前景一片光明，可挖掘的微商模式相当可观。
营销策略分析：
首先阿狸的999封情书在国内青年市场顺利发展的一个保障就是，情书市场上的品牌网站极少，平台已吸引了广大青年网友的持续关注，相比其他领域，品牌情书市场发展潜力巨大。
众多粉丝阅读+情书官网推广，这是阿狸情书产品发展的重要模式。
阿狸的999封情书只有一个www.iieii.com官方平台，保证了粉丝阅读的平台的统一性。
阿狸的999封情书每天只发布一篇情书，保证了网友阅读的兴趣度和新鲜感。
阿狸的999封情书是国内情书市场少有的动画人物情书平台，内容贴切广大网友的心思。
由于目前国内文字情书市场的同质化，阿狸的999封情书独树一帜，注定市场光明，不可替代。阿狸不单单在写情书，更传达了包含情感的普世价值。
为了保证阿狸情书纪念品的高质量，目前阿狸情书商城已在全国建立7个发货点。
分析结论：
阿狸的999封情书商城前景光明，但是依旧需要有销售能力与销售手段精明的广大销售能手参与，未来一定能走出一条特色的情书纪念品微商典范的道路。



以下为《阿狸的999封情书商城代理商招募》
及
《代理商级别划分表》


阿狸的999封情书商城代理商招募


· 条件一、身边有良好的客户资源，可以快速将阿狸情书纪念品导入之前的客户体系中。
· 条件二、认同阿狸的999封情书的发展趋势及美好前景，认同总部对形式的判断。
· 条件三、有健全的团队配置和强劲的市场拓展能力。
· 条件四、已拥有一个及以上的微店或其他网络销售平台。


01 六小时急速发货
代理商在销售产品后与我们联系，我们将第一时间联系与买家最近的厂库发货。


02 宣传推广支持
新的代理商首周享受协议外阿狸的999封情书官网首页店铺展示及链接相关技术支持。


03 发货短信提示
代理商在向我处发送买家收货信息后，我处发货后将发送包括快递单号的阿狸语气温馨短信提示信息。


04 合作品质保证
阿狸的999封情书商城是建立在阿狸的999封情书官网基础上拥有两年信誉的粉丝网站，安心成为代理商让你有根可寻。



代理商级别划分表
	代理等级
	初始积分
	代理折扣
	销售积分
	宣传推广
	发货短信
	首次充值

	普通代理
	0
	98折
	0
	无
	无
	0元

	高级代理
	2000
	96折
	1元/0.4
	无
	无
	200元

	银牌代理
	5000
	93折
	1元/0.7
	无
	无
	500元

	金牌代理
	10000
	89折
	1元/1.1
	有
	有
	1000元

	钻石代理
	20000
	85折
	1元/1.5
	有
	有
	2000元


文字释义：
初始积分：是代理商等级划分与升级的唯一指标。以高级代理初始积分为例，如总积分达到5000分则自动升级为高级代理，并享受银牌代理的折扣及其他服务。【总积分=初始积分+（销售额*销售积分）】
代理折扣：是在阿狸的999封情书商城（http://wd.koudai.com/s/257230970）产品售价基础上，给代理商的底价。原则上我方不干涉代理商售卖产品的价格。
销售积分：是各等级代理商销售产品的总额乘以的积分位，如高级代理，每销售100元获得40积分。
宣传推广：初次成为代理商，第一个星期均可获得在阿狸的999封情书官网首页发布图片或文字的推广服务。金牌代理、钻石代理每月可在阿狸的999封情书官网首页发布推广文字或图片时间总数为169小时。
发货短信：是阿狸的999封情书商城提供的特色服务，是在代理商提交订单后，我们向买家手机发送发货短信通知及到货短信通知的服务。
首次充值：是代理商确认等级及积分的指标。代理商首次充值后，可在充值额度内透支等价产品。如首次充值2000元，则可直接向我处提货2000元的等价产品，提货2000元后需及时充值，如代理商提出终止合作，且提货等价未满2000元，所剩费用会在2天内退回代理商账户。
----------代理商常见答疑----------
1、 代理商问：成为代理商是都需要收费？
答：不需要。《代理商级别划分表》中“首次充值”价格，仅仅是作为代理商提货的定金，您在日常代理销售活动中，这些费用可以抵消您的提货款，即，您可以在不给我付款的情况下指定我处给您的买家邮寄货物，以抵消“初次充值”款。
2、 代理商问：如果我的“初次充值”没有使用完可以退款吗？
答：可以的。高级代理商“初次充值”仅为200元，如果您在跟我们合作中没有提取完“初次充值”的等价货物，且提出终止合作，可在最迟48小时内获得余款。
3、 代理商问：“初次充值”是什么意思？
答：您在销售东西后，联系我们代发货时可以不及时给我们付货款，我们会在您“初次充值”中扣除该笔货款。为避免您日常销售过程中转账不便，建议先充值能力范围内的价格。
4、 代理商问：我可以0元充值，成为代理商吗？
答：可以的。0元代理商只享受阿狸的999封情书商城产品9.8折优惠，且不参与积分制度。您只需要在自己卖出东西之后，跟我们联系付款该笔商品价格后，我们即发货。
5、 代理商问：我们合作模式是怎么样的？
答：代理商应有自己的网络销售平台，您的平台发布我们产品后自己定价，我们根据您的等级给您一个最低价，您销售产品后把收件人信息直接发给我，我会代您发货。
销售额	
移动设备	非移动设备	58.85	41.16	
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